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eboutic.ch souffle

deux bougies

Installée & Lausanne depuis 2007, la société eboutic.ch
propose via internet des vétements et objets de marque a des
prix fortement réd u1ts

1 mois aprés, la société s'implante &
Lausanne; le site eboutic.ch voit le
oy = g jour et accueille sa premiére vente
c00U ”C.C" Jz:wet: des articles de lapmarque «Swit-
cher».

L'aventure commence. Rapidement,
le concept connait un franc succes.

En décembre 2008, quelque 50'000
membres sont inscrits. Le cap des
200'000 membres a été francm en
septembre 2009.

Avec de tels résultats, la société lau-
sannoise entend féter ses deux ans
d'existence en grande pompe. Depuis
le mercredi 4 novembre, des offres al-
léchantes sont mises en ligne pour les
adhérants avec, a la clé, plusieurs ca-
deaux dont deux diamants de 0,25 ca-
rat chacun! eNous profitons aussi de
| cette occasion pour lancer notre nou-
veau design, plus ludique et gla-
mour'y, souligne Benoit Rolland, di-
recteur marketing d'eboutic.ch.

Associer «prestigen des grandes

margues et «petits prix», un pari qui H

peut sembler difficile car tellement Forts rabals

opposés. Pas pour Arthur Dauchez, «Notre but est de proposer aux mar-
entrepreneur et Laure de Gennes, di- ques une solution pour écouler rapi-
rectrice commmerciale qui ont cheisi dement leurs invendus tout en pré-
de relever le challenge. En juillet servantleur image de marque», expli-
2007, ils décident de créer un site de que Arthur Dauchez, CEO de ebou-
vente privée dédié A la Suisse. Trois tic.ch. Pour y parvenir, ils organisent
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pour leurs membres des ventes évé- 3 chague vente.

nementielles de produits de marque & Les responsables d'eboutic.ch n'en-

des prix allant de 30% & 80% de ré- tendent pas s'arréter en si bon che-

duction par rapport au prix public. min. «Nous espérons passer le cap

Tous les domaines soht représentés: des 300'000 membres d'ici la fin de
ode, BLCGSGOJI‘%, vpyages, presse, lannee» conclut Benoit Rolland [ ]

Jouets, sport, équipement de la mai-
son, décoration, elc. «Qutre les prix,
notre atout se sitiie dans la diversifi-
cation des offres. Nous proposons

certes des vétements de margue mais
aussi de 1'électroménager. Notre plus
grand succés a &t une vente de billets
d'avion long courrier avec de fortes
réductions», ajoute Arthur Dauchez.

Ces ventes se déroulent sur une pé-
riode limitée. L'inscription sur le site
est gratuite et sans aucun engage-
ment, un simple enregistrement
d’'adresse email est nécessaire. Les
membres sont invités personnelle-
ment par email, quelques jours avant
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